
   

Das sind Ihre Aufgaben 
• Eigenverantwortliche Betreuung und Weiterentwicklung nationaler Schlüsselkunden im 

Lebensmitteleinzelhandel
• Vorbereitung und Durchführung von Jahresgesprächen sowie Preis- und Konditionsver-

handlungen 
•  Analyse von Absatz- und Umsatzzahlen sowie Ableitung geeigneter Maßnahmen
•  Wettbewerbs- und Marktbeobachtung
•  Planung und Teilnahme an regionalen Messen
•  Regelmäßige Reisetätigkeit zu Kunden und Märkten vor Ort

Das bringen Sie mit
• Eine kaufmännische Ausbildung oder ein abgeschlossenes betriebswirtschaftliches Stu-

dium
• Mehrjährige Erfahrung im Key Account Management der Lebensmittelindustrie, idealerwei-

se im Tie� ühlbereich
•  Fundierte Kenntnisse in den Bereichen Vertriebssteuerung, Preis- und Konditionsgestaltung 

sowie Jahresgesprächen
•  Analytisches Verständnis sowie ein souveräner Umgang mit Kennzahlen
•  Hohe nationale Reisebereitschaft

Unsere Bene� ts
• Sicherer Arbeitsplatz in einem familiengeführten, mittelständischen Unternehmen
• Langfristige Perspektive und ein unbefristetes Arbeitsverhältnis
• Fort- und Weiterbildungsmöglichkeiten 
• Attraktives Paket zur betrieblichen Altersvorsorge
• Mitarbeiterrabatte, Bike-Leasing & Hanse� t
• Arbeit im Home-Offi  ce sowie Bereitstellung eines 

Firmenwagens
• 30 Urlaubstage

Bewerbung & Kontakt
Lena Koopmann
(05432) 9481-638
bewerbung@schne-frost.de
Bitte Kennziff er 26-194-12 nennen

Komm in unser 
Schne-frost-Team!

ALLE INFOS
schne-frost.info/kamleh 

@schnefrost.team

Nationaler Key Account  
Manager Lebensmittelein-
zelhandel (m/w/d)


